O

komunikuji s klienty o novych
zakazkach a zajistuji, aby se Uspésné
pripravily a rozbéhly (v¢. zpracovanf
finan¢nf i technické casti nabidek)
obchod IT zakézek je u nas soucastf
prace seniornich lidi na IT pozicich

- napf. ume v rdmci prace
technologického architekta

Y

prace s nejlepsimi lidmi, kteff dokazou dodavat
Uspésné projekty

rozmanita préace pro riizné klienty

neomezeny pristup k novym technologiim

Jaroslav

&

premira cestovani, kterd mize byt casem Unavna
administrativa — sepisovani blockd

klasické korporatni procesy, papirovani

Rozdé&leni mého pracovniho casu

ND&I - véda
a vyzkum

prace s internim
tymem, Skoleni, 20 %
prezentace

¢innost

30 % pfiprava nabidek
a podpora schvalovani

prace u klientd
40 % 5T architektonicka

’@"‘

prezentace nabidek
schlzky s klienty

priprava nabidek
pricing sluzeb

priprava architektury navrhu

/
Mij typicky pracovni den @ Samostatnost vs. tymovost prace
(@) o - 25 o

» V&tSinu Casu travim primo u klientd (v CRiv zahranici)

» den zahajuji kontrolou emaild a Ukoll

» nasleduji schiizky a ,agilni ceremonie” o, Prace )

» fidim nebo se Gc¢astnim workshop( k designu zakazek 40 % v tymu 20 % samostatna

» zbytek dne pfipravuji financni nabidky a jejich prezentace, prace

diskutuiji je s ndkupnimi oddélenfmi klientd .
400 Préce
s klienty

Muj typicky pracovni tyden T
a 7

» Soucasti mé prace je hodné zahrani¢nich cest
(Casto i 3 tydné na otocku)
» patky se snazim vénovat lokdlnim projektdm klientd v Praze

Nejvic komunikuji s
» s business zadavateli na strané klienta
» s nakupnim oddélenim na strané klienta
» s technickym IT tymem na strané klienta
» s pravniky na strané klienta
» s IT konzultanty
» s business konzultanty



https://www.linkedin.com/in/jaroslav-blazek-17b356

Idealni clovék na tuto pozici je

1. empaticky
2. strukturované cilevédomy
3. nekonfliktné komunikativni

Hard skills

e []

1. BSS/0SS systémy, platformy (AWS, Google,
Salesforce), IT architektura

2. procesni a projektové fizeni (praxe s waterfall/agile)

3. office tools v¢etné zvladnuti grafiky

. +
Soft skills

1. prezentacni dovednosti
2. komunikace

Mezioborova inspirace

Z jakého oboru
» psychologie

Jaka dovednost/znalost
» komunikacni dovednosti
» vyjednavani

Praci mi pomohlo ziskat
: -

Béhem pfipravy na pohovor

» obecné doporucuji trénovat na inteligencnf test
(zpracovavat si logické, matematické ulohy, které v téchto
testech jsou)

Bé&hem pohovoru
» otevienost
» klid

Doporuceni tém, kdo maji o tuto pozici zajem
" P

» nestylizuj se do nékoho, kym nejsi (be yourself)

Studuj, u¢ se

» obecny prehled v IT i business trendech

» expertnf znalost funkni, ¢i technické oblasti napf. platformy
jako AWS, Google

Zkousej v praxi

» projdi si klasickymi technickymi pozicemi

» vhodna mlze byt také praxe business analytika nebo
projektového manazera

» pomoci mlZe také praxe ve vlastnim B2B prodeji, v retailuy, ...

G, Evropska unie
* * Evropsky socialni fond
* e 5
* ok Operacni program Zaméstnanost

N . >
%czechttas accenture

Kariérnf web je realizovéan diky projektu: ,Zeny do IT* (reg.¢. CZ.03.1.51/0.0/0.0/16_061/0003268), ktery je
financovan z prostfedkd Evropského sociélniho fondu prostiednictvim Opera¢niho programu Zaméstnanost.

itpozice.czechitas.cz

X

junior u nas ve firmé na IT prodejnich aktivitach nepracuje,
postupné je ale mize podporovat napr. ve formé spoluprace
na psani nabidek

vede prodejnf aktivity a je zodpovédny za zakazky
jako celek

zodpovida za konkrétn{ klienty, za kompletni pfipravu
nabidek, za planovani financf

3-5 roky

’/,

vzhledem k tomu, Ze IT prostredi je aktualné velmi
kompetitivni, ¢ast obchodu/prodeje bude hrat ¢im
dal podstatnéjsi roli

je nutné neustale se vzdélavat jak v tech trendech,
tak v trendech v obchodu (konkrétné v oblasti
pripravy nabidek, cenotvorby, schvalovacich procest,
ale i metodiky prodeje)


https://itpozice.czechitas.cz/

